Association des Producteurs Fermiers du Pays Basque
PROGRAMME DE FORMATION

ACQUERIR LES BASES DE LA COMMERCIALISATION EN PRODUCTION FERMIERE %
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Version du 04 janvier 2023

OBJECTIFS PEDAGOGIQUES

Acquérir les bases de la commercialisation, avec une formation adaptée a des projets
de commercialisation des produits de la ferme.

Donner une méthodologie simple qui permette de réaliser une étude de marché et
comprendre les rouages de la commercialisation et déterminer son projet de
commercialisation en termes de gamme de produits, de circuits de vente, de prix et de
communication associée.

PUBLIC CONCERNE
Producteurs fermiers ou porteurs de projet.

PRE-REQUIS

Aucun prérequis nécessaire.

DUREE DE LA FORMATION ET MODALITES D’ORGANISATION

Vendredi 27 janvier et vendredi 10 février de 9h a 17h et vendredi 24 février de 9h a
12h30 (soit 17h30 de formation)
Possibilité d’accueillir jusqu’a 12 stagiaires.

LIEU DE LA FORMATION

Haize Berri, 64120 Ostabat (Variable selon la localisation des stagiaires)

CONTENU DE LA FORMATION

Intitulé du module Descriptif et apports Durée
Acquérir les bases du | Apports théoriques : 3h30
marketing - Connaitre les tendances de consommation et les

comportements d’achats

- Connaitre le fonctionnement des circuits de vente

- Avantages et inconvénients de la vente directe et des
circuits courts

Acquérir une méthodologie | Les grandes étapes de I'étude de marché : 3h30
pour mener son étude de - Objectifs et cadrage de I'étude
marché - Choix de la méthode (quantitative et qualitative)

- Etude documentaire
- Etude de la concurrence
- Echantillonner le public-cible

En REGION = PaYs SACGLOMERATION

By ) B QZ“J (% ; : “~Nouvelle- A gag&gl_e ,-/.\..«

i @ RANCAISE Formai . Aquitaine S worauTAT PYRENEES
— ™ ferné &RAND SUD-OUEST VIvea Vivant q HEeRRIAQ :itioneracion

| AGence ot veau aoous-Garon |

contact.apfpb@agmail.com www.idoki.org



mailto:contact.apfpb@gmail.com
http://www.idoki.org/

>N
PN EITE

- Elaborer le questionnaire

- Phase de terrain
- Traitement des questionnaires
- Analyse et conclusion

Acquérir la méthodologie de
fixation du prix

Apports théoriques :
- Acquérir la méthodologie de fixation du prix
- Relevé des prix, test du prix psychologique,
- Eléments de calcul du prix de revient
- Les marges par circuits de vente
- Eléments de suivi des ventes
- Mise en place d’un fichier clientéle

3h30

Etre capable de mettre en
place le plan de
communication de la ferme

Acquérir la méthodologie pour établir le
communication de la ferme.
Apports théoriques :
- Objectifs de communication
- Cibles, messages
- Identité visuelle
- Les supports de communication
- Le plan de communication
- Les priorités
- Les moyens
- Le calendrier

plan de

3h30

Etre capable de mettre en
place un plan d’actions
commerciales

Apports théoriques :

- Etre capable de décliner ses objectifs de ventes en
actions commerciales

- Déterminer les priorités en fonction des moyens
humains et financiers

- Questions stratégiques sur la gamme de produits

- Le choix des circuits de vente

- Le prix et la communication de la ferme

3h30

MOYENS ET METHODES PEDAGOGIQUES

Support de formation projeté en salle et remis en version papier a chaque stagiaire

PROFIL DU(DES) FORMATEUR(S)

Amaia Costa, animatrice commercialisation de I’Association des Producteurs Fermiers

du Pays Basque (APFPB)

MODALITES D’EVALUATION

Contréle continu par des questions orales de I'animatrice durant les 2 jours et demi et

quizz en fin de formation.
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Association des Producteurs Fermiers du Pays Basque
MOYENS TECHNIQUES
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Salle avec vidéoprojecteur pour la partie théorique.

TARIFS

Pour les adhérents : 10€/jour — prise en charge du restant par Vivéa

Pour les porteurs de projets en démarche d’installation (PPP) et les paysans non
adhérents : 15 €/

Pour les non-paysans: 25€/heure - merci de demander un devis a
apfpb.commercialisation@gmail.com

DELAID’ACCES

Les inscriptions a la formation sont possibles jusqu’au lundi 23 janvier 2023 inclus.

CONTACT
Amaia Costa — 06.74.42.61.95 - 05.59.37.23.97 — apfpb.commercialisation@gmail.com

ACCESSIBILITE AUX PERSONNES HANDICAPEES

Les personnes atteintes de handicap souhaitant suivre cette formation sont invitées a
nous contacter directement, afin d’étudier ensemble les possibilités de suivre la
formation

Formation non accessible a distance -
Formation ne donnant pas lieu a la délivrance d’une certification professionnelle
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